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Nossos servicos e
diferencias competitivos



Presenca Nacional

+ 150 clientes Satisfeitos no
Br.

Time diversificado com foco
no resultado

Inovagao continua

+ de TOMM injetados nas
empresas contratantes;

+ de 35 anos de vivéncia no
mercado.
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Quem somos c1ADE VENDAS @

Somos especialistas em expansao de
mercado e aumento de faturamento nas
empresas.

+1 Clientes atendidos no o Incremento imediato
Brasil o em 6 meses de ACAO

== z 0 cases de sucesso +1 O O g'lgerr;?ls em todo




CIADE VENDAs. 6 Vantagens na contratacao da COMPANHIA DE VENDAS

Matriz da necessidade

Diagndstico preventivo e levantamento
assertivo das necessidades - FREE

Impactos positivos em todos os
setores da empresa

Seguranc¢a, confidencialidade
e compliance

Todos os materias disponiveis
ON LINE em

formato de Biblioteca
|IssoO garante acesso pos servico

Acompahamento das acoes

Metodologia exclusiva
em todas as etapas.

Investimos em tecnologia e metodologia
baeada na tripla checagem




CIADE VENDAS &

Confianga com + 50 clientes
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CICLO DO SDR - Garantimos reunioes produtivas CIADE VENDAS.

ACAO
PRINCIPAL

ACAO
OPERACIONAL

Mineracao
dos LEADS

SALES NAVIGATOR listagem
+ reunioes

APROXIMACAO

decisores CEOS influenciadores




O que esperar da COMPANHIA DE VENDAS  CIADEVENDAS @
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Levantamento de = Assinatura do
leads frios - google Estruturagao um a um Sy~
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Reunido Vendas para Projetos faz novo Implementacao
inicio do projeto levantamento de prolongada
requisitos
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Alinhamento de Busca em rede Ativagao do Produto preé-
Leading Practices de LEADS configurado com PERFIL
alinhadas com seus QUALIFICADOS DOS DECISORES com
requisitos reunides agendadas

Vendemos o que entregamos e entregamos
o0 que vendemos... proporcionamos retorno
do seu investimento em curto prazo

METODOLOGIA PROPRIA
CIA DE VENDAS



SuiteSuccess: O caminho comprovado para o
sucesso CIADE VENDAS &

Conheca

SUCESSO
- DO
METODO
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100% DOS NOSSOS CLIENTES ESTAO NA MESMA VERSAO

GO LIVE DE
CLIENTES 60%
MAIS RAPIDO

USO DA METODOLOGIA
APARTIR DO DAY 1
DAY 1
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CIADE VENDAS &

CUSTOS COM PESSOAL
REDUZIDO

06 NEGOCIOS A
CADA 100 CLIENTES
PROSPECTADOS



MENOR CUSTO TOTAL (MCT)

CIA DE VENDAS OUTROS

REEE TCO

68%
ACAO DIRETA

TEORIA

43%
Ativacado/Implementacao

32%
26%
Acdes com o time

14%
Producao de material

Ativacgo
Implementagao

77%

Menos do que
Solucdes com metodologi

7 %
Baixo know-how

1%
Capacitacao
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CIADE VENDAS &

O Futuro

Experiencia do time comercial redesenhada
com o uso de metodologias que funcionam



CIADE VENDAS &

5. PROXIMOS PASSOS



1. Validacao do cronograma
de acoes proximas

2. Validacao das metas e
Indicadores.

3. Alinhamento e Validacao
dos processos NS.

4. Demonstracao e validacao
da proposta

5. Inicio das atividades




CIADE VENDAS &

bbrigado!

Marcello Herculano
119 4723-8484%
Www.companhiadevendas.com.br
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